»An die Erfolge von 201
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»Die BAU war fur uns sehr
erfolgreich. Mit unseren wich-
tigsten Zielgruppen, den Bau-
unternehmern, Planern und
Baustoffhandlern, aber auch
mit den privaten Bauherren
sind wir in einen regen Aus-
tausch getreten«, bilanziert
Jasto-Verkaufsleiter Arno
Kirst. »Der Zuspruch, den wir
sowohl von »alten« Kunden
als auch von neuen Interes-
senten flr unsere Produkte
und Ideen bekommen haben,
bestatigt uns in unserem Mes-
seauftritt.«

Entsprechend den drei Jasto-
Produktwelten »Bauwelt«,
»Kaminwelt« und »Garten-
welt« standen auch eine Rei-
he von Produkten im Mittel-
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punkt des Messeauftritts. In
der Bauwelt waren das die
neuen hochstwarmedammen-
den Steine in Wanddicken von
36,5 und 42,5cm. Viel Beach-
tung habe auch der »Z-Stein«
gefunden. Besonders bei den
Bauunternehmern sei das In-
teresse an der Verarbeitung
des Steines sehr grofd gewe-
sen, so Kirst. Nicht zu verges-
sen auch die »Phon Steinex,
die auch in der aktuellen Uber-
arbeitung der Schallschutz DIN
4109 ihren 2 dB Bonus zuge-
sprochen bekommen.

»Wie in den letzten Jahren
auch, haben wir unseren Mes-
sestand so gestaltet, dass die
Besucher sich anhand von
vor Ort verlegten Pflasterfla-
chen und Gartenmauern einen

guten Uberblick (iber unser
GalLaBau-Programm verschaf-
fen konnten.«

Insgesamt stellte Kirst fest,
dass die BAU eine deutlich in-
ternational ausgerichtete Mes-
se ist. »In diesem Jahr wird

Jasto mit dem Bau einer neu-
en Produktionsanlage starten.
Insofern gehen wir fest davon
aus, dass wir in den nachsten
Jahren an die Erfolge von 2012
anknupfen und gut aufgestellt
sein werden.
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